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市场信心逐步恢复

内部因素：
数字化基因激发“增长”
爆发线

2023年1月，电销团队如何超140%完成业绩目标？



为什么要上一套
CRM系统？



数字化时代 CRM的核心价值是？

帮助企业经营好客户 提升销售业绩

企业为什么要上一套CRM系统？



企业要上一套怎样的数字化系统？

宏观经济发生根本性转变，

企业的经营主体开始思考如何围绕以客户为中心

的思路来提升企业的销售业绩。
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找方向.

电销团队1月份如何完成140%业绩目标？
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如何发现
“魔法指标”？



魔法指标是指：

对业绩结果能产生杠杆效应的销售过程指标

1、什么是“魔法指标”？



成交阶段

方案报价

获知阶段

2、如何理解客户成交旅程，分解成交过程？



确认合作
阶段

需求明确
阶段

意向合作
阶段

试用阶段

线索阶段
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提取客户阶段核心指标. 线索

客户

需求明确

成交

25

8

3

3、如何构建销售漏斗模型？



4、如何通过数据穿透，找到魔法指标？
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5、模型优化，实现业绩倍增



如何借助数字化系统复制
销冠团队？



PK文化建设

寻找差距

对齐标杆

用数字化复制销冠团队——PK文化建设



可量化 可预测

借助数字化系统
构建培训体系

可评估

用数字化复制销冠团队——销售培训体系建设

阶段性考核
持续跟踪培训结果

培训结果要对销售个体
产生持续性正向改变



如何理解客户的“情绪”？

如何理解客户成交的“场”？ 如何理解客户的“角色”？

用数字化复制销冠团队——销售的心态建设



明确无需求？

没有达成二次有效

沟通？

没有联系上？

销售培训体系建设——可量化



为什么要选择
销帮帮CRM？



匠心做产品，热心做服务 10000+用户五星好评

系统的持续性、安全性、稳定性具有保障，对提高销售系统的整体工作效率有极大帮助

如今我们早已不是合作伙伴,而是知心老友.希望他们用心的淬炼之作能够帮助更多的企业进步!

我们综合比较国内主要CRM系统，发现销帮帮的业务系统整体智能化程度很高，可以随意根据公司情况配置流程，非常适合IT行业 

销帮帮是一款真的非常适合互联网，电商化的公司，用心去体验每一个细节，会发现，你会喜欢上它的。

从服务角度来讲响应及时，不会感觉到面对的是冰冷冷的人工客服。总体来估算提升20-30%的管理效率不夸张。

始终及时响应客户，让人十分安心。不论是咨询还是技术支持，都非常迅速。

操作极为方便，尤其是数据功能，非常棒。最后还得提一提售后服务，有问题马上响应，值得五星推荐！ 

最后要郑重感谢下销帮帮的服务，服务做得非常好，非常满意，我遇到的问题实时帮我解答，之前还抱着试试看的态度，现在信心满满。



服务支持

服务方式

在线咨询 

VIP群服务 

定期售后VIP群直播

服务支持
新手入门视频教程 

热门行业解决方案

基础操作文档 

用户常见问题解答

帮助中心进阶教程 

企业数字化落地精品课程

7 x12小时 快速响应 

两周快速迭代 

坚持客户共创



产品矩阵

客户管理+销售自动化+PaaS平台+数据洞察+智能工作流
功能强大·满足个性化需求·让业务随需而动

门户层 APP 移动端 WEB端 H5 小程序

营销获客

SCRM、市场管理、搜客

客户管理

CRM、呼叫中心、进销存、资金管理 微信客服、工单

零代码能力 BI数据洞察 低代码能力 开放能力

应用层

PaaS能力

表单引擎

云叩低代码平台

售后服务

智能工作流

阶段推进器 权限管理

任务引擎 打印模板

协作共享

可视化分析

数据集

Open API

钉钉连接器

国际化



服务支持

服务方式

在线咨询 

VIP群服务 

定期售后VIP群直播

服务支持
新手入门视频教程 

热门行业解决方案

基础操作文档 

用户常见问题解答

帮助中心进阶教程 

企业数字化落地精品课程

7 x12小时 快速响应 

两周快速迭代 

坚持客户共创


